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TUNNEL CLASSIQUE : LEAD
MAGNET * EMAIL * VENTE

Objectif : Créer une premiere audience + faire ses premieres ventes

Etapes :

- Page de capture avec lead magnet (checklist, mini formation,
eBook...)

- Séquence e-mail automatique (5 a 7 jours de valeur)

- Page de vente simple (produit entrée de gamme ou offre
découverte)

- Upsell ou downsell possible

Outils : Systeme.io, Mailerlite, Convertkit
CA cible : 500 € a2 000 € / mois

& Efficacité : 4 4 (simple mais limité sans contenu organique
ou ads)
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TUNNEL DE CONSULTATION
(CALL FUNNEL)

Objectif : Convertir des prospects qualifiés en clients en visio

Etapes :

- Contenu réqgulier sur Insta/LinkedIn/YouTube

- Lien vers une page de pré-qualification (formulaire + call Calendly)
- Appel découverte (diagnostic + pitch d'offre)

- Signature + onboarding

Outils : Calendly, Typeform, Notion, Stripe, Systeme.io
CA cible : 2000 € a 15000 € / mois
Idéal pour du coaching, consulting ou services personnalisés

o Efficacité : 4 4 4 4 (idéal pour closer en direct, fonctionne
tres bien avec une micro-audience engagée)
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TUNNEL VSL (VIDEO DE VENTE)
+ CALL

Objectif : Filtrer les leads avant un call, vendre plus efficacement

Etapes :

- Pub ou contenu — page avec VSL (10-20 min avec storytelling +
pitch)

- Bouton de réservation de call en fin de vidéo

- Page de préqualification (type Google Form/Typeform)

- Call + closing

Outils : Systeme.io, Loom/Vimeo, Calendly, Typeform
CA cible : 5000 € a 30 000 € / mois
|déal pour scaler un programme d’accompagnement premium

& Efficacité : 4 4 4 4 4 (filtrage puissant, bon pour scaling
+ équipe)

Clément GERARDIN
% 5




TUNNEL WEBINAIRE
EVERGREEN

Objectif : Vendre en automatique a des leads chauds et tiedes

Etapes :

- Ads ou contenu — inscription a un webinaire evergreen (auto ou
live)

- Pitch de l'offre en fin de webinaire

- Page de commande ou lien de call pour offre premium

- Sequence email de relance automatique

Outils : EverWebinar, Systeme.io, Deadline Funnel
CA cible : 10 000 € a 50 000 € / mois
Idéal pour les formations structurées ou offres intermédiaires

& Efficacité: 4 4 4% 4 (moins humain mais ultra scalable,
demande une bonne copy)
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Scale (enfin)
au dela des 15k€/mois

@ 1 séance de consulting (45 min)

@ Audit de ton profil

@ Analyse de ta strateégie de contenu

@ Analyse de ton business

@® Présentation de la méthode L.I.N.K

@ Plan d’action 100% actionnable et gratuit.

1 Des conseils pour avoir + de leads

La possibilite de rejoindre un accompagnement unique !




TUNNEL MULTI-OFFRES +
UPSELLS AUTOMATIQUES

Objectif : Maximiser le panier moyen, cross-sell et récurrence

Etapes :

- Pub — produit d’appel (low ticket 7-47 €)

- Upsell automatisé (formation complémentaire / coaching express)
- Downsell si refus

- Séquence e-mail — vente d'un programme avance ou abonnement
- Retargeting + ventes flash régulieres

Outils : ClickFunnels, Thrivecart, Systeme.io, Stripe
CA cible : 30 000 € a 100 000 €/mois

o Efficacité: ¢ 4 4 4 4 (scalable, mais demande du trafic
et de la technique)
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